Edle Fliesen, von poliert bis matt, aber im-
mer in groBen Formaten: Das sind die neuen
Schmuckstiicke an der Bahnhofstral3e 93.
Die beiden GroB- und AuBBenhandelskaufleu-
te Emre Odabasi (28) und Biinyamin Yumur-
taci (26) haben das Ladenlokal, das friiher
als Sonnenstudio und Juweliergeschift
genutzt wurde, in einen groBziigigen Show-
room fiir Fliesen verwandelt.

,Meine Eltern haben ihr Haus renoviert und such-
ten groRe Fliesen. Als sie in Deutschland nicht
wirklich findig wurden, aber im Ausland, habe ich
den Import organisiert. Erst fir meine Eltern, dann
fur immer mehr Verwandte, dann fir Freunde und
Bekannte®, schildert Odabasi die Anfange der Ge-
schaftsidee.

Schnell wurde die Lagerung der Muster zu Hause
umstandlich. Das Ladenlokal in Westerholt hatten
die beiden Geschaftsleute daher schon vor lange-
rem besichtigt. ,Damals war uns das zu teuer. Als
der Vermieter nochmal anrief und von den Kondi-
tionen des Programms berichtete, war das wie ein
Wunder®, erinnert sich Yumurtaci. Vier Monate lang
renovierten sie das145 Quadratmeter grof3e Laden-
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lokal, gestalteten Boden, Wande
und Decken neu.

Ein elegantes Licht- und Pra-
sentationssystem setzt hier 80
verschiedene Fliesenarten ge-
konnt in Szene. Im Online-Shop
im Internet ist die Auswahl noch
einmal doppelt so gro3. Die Kun-
den werden auf das besondere
Angebot online, iber Mund-zu-
Mund-Propaganda und zuneh-
mend auch Uber Handwerker-
Empfehlungen aufmerksam.

.Hier beraten wir die Kunden.
Wir haben Muster auf Lager. Die
kénnen unsere Kunden auch hier
ausleihen. Die eigentliche Ware
liefern wir direkt vom Hersteller -
in der Regel innerhalb von 7 bis
10 Tagen,“ sagt Emre Odabasi.
2023 soll die Fliesenausstellung
um Badmobel erganzt werden.

Lina Grebe betreibt wohl den
buntesten Laden in Wester-
holt. Viele schone verschie-
dene Stoffe fiir Damenmode,
Kinder oder Dekorationen,
Nahgarn, Knépfe, Biigelbil-
der und viel anderes Nahzu-
behor wecken die Lust auf
eigene Kreationen.

,Ob Anfanger an der Nahmaschi-
ne oder Profi, bei uns ist jeder
willkommen! Wir staunen immer
wieder, was fir tolle Sachen ent-
stehen®, sagt Lina Grebe, Inha-
berin des gemutlichen Ladchens
Schnittverhext, das seit dem
Sommer 2022 in Westerholt ein
neues Domizil gefunden hat.

2015 war Lina Grebe mit einem
Online-Shop und wenig spater
mit einem Laden im Nachbarort
Gelsenkirchen-Resse gestartet.
Sie hat ihr Hobby zum Beruf
gemacht. ,Der Laden in Resse
ist gut gelaufen, aber ich konn-
te Nahkurse immer nur abends
nach Ladenschluss anbieten -
und wir haben schon gemerkt,
dass die Nachfrage nach den
Kursen sehr hoch ist.”

In der TurmstralRe 10 hat Lina Grebe im Rahmen
des Sofortprogramms fir Westerholt nun ein grofie-
res Ladenlokal mit einem eigenen Kursraum gemie-
tet. ,So kénnen wir parallel zum Verkauf Kurse und
offene Nahtreffs anbieten und missen dafir nicht
extra abends den Laden umraumen®, freut sie sich.
Ihre Nahkurse — vom Kindernah- tiber den Schul-
tutenkurs bis zum Junggesellinnenabschied — sind
regelmafig ausgebucht.

Besonders beliebt sind die offenen Nahtreffs. ,Man
kann einfach vorbeikommen, sich an die Maschine
setzen und losnahen®, erklart die Unternehmerin das
Konzept. Zwar kann Lina Grebe nun mehr Zeiten fiir
offene Treffs anbieten - aber eine vorherige Buchung
Uber die Webseite www.schnittverhext.de ist trotz-
dem zu empfehlen, denn die Nachfrage ist durch
den Umzug nicht gesunken. Im Gegenteil, es sind
noch neue Kundinnen hinzugekommen. ,Am alten
Standort hatten wir ja auch schon viele Kundinnen
aus Westerholt, und wir sind hier nach wie vor mitten
im Ruhrgebiet und gut zu erreichen®, sagt die Unter-
nehmerin.
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